Massgeschneiderte Vertragssysteme

TeleTrust erstellt massgeschneiderte Vertragssysteme fir den Vertrieb und fir den
Einkauf von Lésungen, Produkten und Dienstleistungen, wobei sie insbesondere im
Technologie- (Informatik und Telekommunikation) und im Infrastrukturbereich
(Energie- und Wasserversorgung) spezialisiertes Know-how besitzt.

Nach einer Analyse des Marktumfeldes und der Rahmenbedingungen konzipiert
TeleTrust ein Vertragssystem nach den Bedirfnissen der Unternehmung. Dabei
werden die Standardisierungsvorteile mit modularen Elementen kombiniert, um den
voraussehbaren Anpassungsbedirfnissen angemessen Rechnung zu tragen. Als
wichtiger Nebeneffekt wird dadurch der administrative Aufwand im Vorfeld der
Vertragsschllisse und bei der anschliessenden Vertragsverwaltung wesentlich
reduziert.

Nach der Detailausfiihrung des Vertragssystems hilft TeleTrust aktiv bei dessen Ein-
fihrung in der Unternehmung. TeleTrust entwirft ein Einfihrungskonzept und stellt
Fachreferenten fir die Schulungen der Anwender des Vertragssystems zur Verfi-

gung.

Wie ein Informatiksystem muss auch ein Vertragssystem nach einer gewissen Zeit
an geanderte Bedurfnisse der Anwender oder an neue Marktverhaltnisse angepasst
werden. In diesem Sinn "wartet" TeleTrust die Vertragssysteme und gewahrleistet
damit, dass die Unternehmung langfristigen Nutzen an einem aktuellen, voll einsetz-
baren Vertragssystem erhalt.

Ein professionelles Vertragssystem flr den Vertrieb, das auf die Dienstleistungen des
Anbieters zugeschnitten ist und die BedUrfnisse der Kunden berlcksichtigt, ist das
Aushangeschild einer erfolgreichen Unternehmung.

Ein professionelles Vertragssystem fir den Einkauf, das auf die eigenen Bedurfnisse
zugeschnitten ist, optimiert den Beschaffungsprozess, verbessert die eigene Ver-
handlungsposition auf dem Markt und erméglicht damit wirtschaftlichere Beschaf-
fungen.
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